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MONETE ALTERNATIVE | L'INIZIATIVA DELLASSOCIAZIONE MASANIELLO

PER PAGARE LA SPESA
C'E CHI USA GLI «SCEC»

Con «Sconto che cammina» un gruppo di napoletani ha lanciato
un nuovo strumento di pagamento che innesta un circolo virtuoso.
Un'idea che ha successo anche in altre citta, grazie a Beppe Grillo.

di ANTONELLA BERSANI

<, "y elle intenzioni, sono buoni d’ac-
. . quisto con un’antica solidarieta
. contadina reinterpretata in chia-
ve economica. Si chiamano Scec — s1 pro-
nuncia come lo cheque (assegno), ma §i-
gnifica Sconto che cammina — e sl rifanno
a una celebre battuta di Toto nel film Mi-
seria e nobilta. Ma non c’e niente da 1i-
dere. Sono stati inventati da un gruppo di
napoletani vicini al movimento di Beppe
Grillo, poi riunitisi nell’ Associazione Ma-
saniello, il capopopolo partenopeo che
nel XVII secolo guido la rivolta popolare
contro 'aumento delle tasse.

[1 funzionamento & semplice: chi si
iscrive all’associazione riceve un blocchet-
to di Scec da 100 euro. Li spendera in be-
ni e servizi rivolgendosi a imprese € pro-
fessionisti aderenti al circuito Scec. E que-
sti, a loro volta, li riutilizzeranno sempre
all’interno del network.

«Servizi e prodotti vengono offerti
con uno sconto che in media s1 aggira
attorno al 20%. Se 1l prezzo ¢ di1 100 eu-
ro dunque, I'associato ne paghera 80 in
moneta corrente e 20 in Scec» spiega il
presidente dell’associazione, Nello De
Gennaro, titolare della Ideal Sun, pic-

cola impresa di impianti elettrici e foto-
voltaici con quattro dipendenti. «In que-
sto modo lo sconto non si1 esaurisce 1n
un negozio, ma prosegue».

E innesta un circolo virtuoso: il con-
sumatore aumenta il suo potere di acqui-
sto del 20%, e invogliato ad atfrontare
spese che magari avrebbe accantonato e
come effetto anche negozianti e profes-
sionisti aumentano il giro di affari.

32 MILA ASSEGNI. «Facclamo due con-
ti: da maggio abbiamo messo in circola-
zione circa 32 mila Scec, 'che se scambia-
t1 una trentina di volte in un mese (la me-
dia delle banconote e venti) fanno un mi-
lione di euro di ricchezza aggiuntiva, di
cui un 80% in prodotti e servizi che si tra-
sformano in gettito fiscale. Nessuna mo-
neta oggi ¢ piu agganciata all’oro, bensi
all’economia reale del Paese. Per 1’asso-
ciazione Masaniello vale lo stesso discor-
sO: ogni nuova impresa aderente al net-
work giustifica una nuova emissione di
buoni sconto».

Iscriversi non costa nulla. «Accettia-
mo offerte, certo. Ma basta un euro. E
dall’associazione dei Disoccupati orga-
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nizzati non abbiamo accettato nemme-
no quello».

I promotori dell’associazione Masa-
niello hanno ormai un esercito di 555 as-
sociati reclutati in cinque mesi, 106 azien-
de e 129 privati tra medici, avvocati, com-
mercialisti e persino baby sitter. Altr1 cir-
cuiti, ma con nomi diversi, sono gia nati
a Vicenza, Verona, Mantova ¢ Bergamo
passando per Genova, Firenze, Roma, PI-
stoia, Prato, Terni, Crotone e ancora Al-
topascio (Lucca), Cerreto Guidi (Firen-
ze), Fermo (Ascoli Piceno) e Acerra (Na-
poli). Tanto che nella riunione plenaria
che si & svolta in giugno nella capitale e
passata I'idea di varare un buono sconto,
valido per tutti. «Su un lato avra un’im-
magine universale e con l'altro identifi-
chera il Comune di emissiones». Un po’
come ’euro, iInsomma.

«Abbiamo appena stretto un accordo
anche con i produttori locali e organizza-
to una cooperativa di disoccupati per alu-
tare gli agricoltori nella raccolta» conclu-
de De Gennaro. «Servira a ridurre 1 pas-
saggi della filiera. E finalmente i piccoli
negozianti potranno competere con 1 prez-
zi della grande distribuzione».
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